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Economia ed imprenditorialità  
sperimentate dai ragazzi
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Per una società più responsabile

• BizWorld aiuta i ragazzi a diventare leader innovativi introducendoli al mondo 
dell’imprenditorialità, dell’economia e del business. 

• Un corso multidisciplinare e interattivo di 13 ore creato in California dal noto 
venture capitalist Tim Draper per trasformare i ragazzi delle scuole medie in 
cittadini più consapevoli stimolando il loro spirito impenditoriale.
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BizWorld oggi (in U.S.A.)

• Fondazione non-profit con sede a San Francisco, Ca. 

• 12 dipendenti 

• 10.000 insegnanti volontari 

• 400.000 studenti 

• Supportata da istituzioni finanziarie (Visa, Franklin Templeton), venture capitalists (DFJ), 
banche (Bank of America, Wells Fargo), fondazioni e privati cittadini.
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• Adriano Marconetto, specialista in startup innovative, ha introdotto BizWorld 
in Italia nel 2012, ha condotto con successo una fase pilota in Piemonte e ha 
fondato la Associazione Culturale non-profit BizWorld Italia nel luglio 2013.

• Siglati accordi di collaborazione con la Fondazione Mind The Bridge, con il 
Consorzio Patti Chiari e con l’associazione Sardegna 2050.

• Avviati programmi BizWorld nella maggior parte delle regioni italiane.

• Siglato accordo di collaborazione e supporto con la Compagnia di San Paolo

BizWorld in Italia
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• Facile da portare a termine: 13 lezioni di un’ora con pre e post- test per una corretta 
valutazione del risultato 

• Approccio divertente, multidisciplinare, coinvolgente: i ragazzi imparano facendo e 
lavorando in team. 

• Sviluppato contemporaneamente in italiano e inglese, con costante ricorso alle 
conoscenze di matematica, arte, musica, tecnologia e storia. 

• Aiuta gli studenti a sviluppare pensiero critico, leadership, capacità di lavorare in gruppo. 

• Pensato per mostrare ai ragazzi come trarre vantaggio dall’imprenditorialità e come 
trovare la fiducia necessaria per perseguire i propri obiettivi. 

• Adatto a ragazzi di ogni estrazione sociale e culturale.
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• Per far conoscere le regole di base di ogni attività commerciale e industriale. 

• Per trasferire l’importanza di valori come la meritocrazia, l’impegno e la dedizione ai 
progetti in cui si crede. 

• Perché lo studio talvolta, serve a “trovare” un lavoro, ma è ancora meglio se mette in 
grado di “crearsi” un lavoro.

Perchè BizWorld?
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• Prendiamo una classe e la dividiamo in 4: ogni gruppo è una impresa fondata, finanziata 
e gestita dagli studenti che compete con le altre 3 nella progettazione, produzione, 
promozione e vendita di braccialetti dell’amicizia. 

• Integra business, imprenditoria e finanza: i ragazzi annotano e gestiscono tutti i passaggi 
finanziari, come un una vera azienda.

Come funziona?
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Il ciclo imprenditoriale
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• Si formano i team/impresa, al cui interno ogni ragazzo svolge un ruolo specifico 
(Presidente, Direttore Finanziario/Design/Produzione/Marketing, Vendite) 

• Si fondano ufficialmente le imprese 

• Si sviluppa un business plan 

• Si presenta la propria strategia ad un Venture Capitalist per ottenere i primi fondi 
necessari ad avviare le attività.

All’inizio...
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• Si acquistano al dettaglio i materiali 
per la progettazione dei braccialetti 

• Si disegnano i prodotti 

• Si sviluppano i prototipi 

• Si sceglie cosa produrre in modo 
seriale

Fase 1: Design

Con il contributo di

http://www.bizworld.org
http://www.bizworld.org


www.bizworld.org bizworlditalia@gmail.com

• Si decide quale tecnica di produzione seguire 
(linea di assemblaggio o modalità artigianale) 

• Si acquistano le materie prime all’ingrosso 
per la produzione seriale 

• Si producono i braccialetti in un determinato 
limite di tempo (sviluppo del concetto di 
efficienza produttiva)

Fase 2: Produzione
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• Si creano logo aziendale e slogan 
di prodotto 

• Si realizza un annuncio stampa 

• Si sviluppa uno spot televisivo 

• Viene ideata una pubblicità su 
social networks

Fase 3: Marketing
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• Performance dello spot tv davanti al pubblico prima 
dell’avvio delle vendite

• Si vendono i braccialetti al Sales Bazaar

• Si contano i ricavi per determinare l’azienda più 
profittevole.

Fase 4: Vendite
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• Si tiene traccia di tutti i passaggi di cassa

• Si aggiorna il libro mastro così da 
monitorare depositi e prelievi

• Si impara cosa sono le azioni e come 
funziona il mercato borsistico

• Si capisce la differenza tra un 
investimento di un venture capitalist e un 
prestito bancario ( e cosa sono gli 
interessi).

La finanza, in ogni lezione
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• Scarsità delle risorse 

• Richieste e bisogni 

• Prodotti e servizi 

• Produzione e consumo, domanda e offerta, prezzi, incentivi, profitto e competizione 

• Le istituzioni che formano il sistema economico 

• I fattori-chiave alla base delle decisioni economiche 

• L’azienda etica: remunerazione del lavoro, impatto ambientale, etc 

Economia e società, i temi trattati
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• Individuare una scuola media e una classe 

• Individuare uno o più insegnanti volontari (sia esterni che docenti 
della scuola) 

• Definire il calendario: ore messe a disposizione da uno solo o da 
più docenti, nel periodo dell’anno ritenuto più opportuno.

BizWorld in pochi, semplici passi
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• Il materiale didattico in Inglese 

• I video tutorial in italiano a supporto degli insegnanti volontari 

• PR e comunicazione esterna 

• La copertura dei costi del programma (in presenza di sponsor)

A cura di BizWorld Italia
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• Interfaccia con BizWorld Italia per monitoraggio e gestione del programma 

• Coinvolgimento di altre classi per il momento della vendita 

• La stampa delle fotocopie necessarie 

• Spazi per il corso e il Sales Bazaar 

• Supporto alla comunicazione esterna

A cura della scuola
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Grazie per il supporto. E Buon BizWorld!
Associazione Culturale BizWorld Italia - Via Susa 35, Torino 10138

http://www.facebook.com/BizWorld-Italia Con il contributo di bizworlditalia@gmail.com

http://www.facebook.com/pages/BizWorld-Italia/211135049036130
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